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PREFACIO: GRACIAS POR TU TIEMPO

Cuando me preguntaron si queria participar en una aventura de mentoreo
con la intencién de ayudar a la gente a replantearse su visién del dinero, no
tuve que pensarlo dos veces.

¢Por qué? Porque de verdad creo que puedo decir algo sobre este tema,
aungue no por ser un experto en el sentido clasico de la palabra. Sin
embargo, considero que en cierto modo si soy una autoridad. Trataré de
explicarlo con esta corta historia:

En cierta ocasion un joven entré en el vestibulo de un banco. No estamos
hablando de una pequefia sucursal en algin pueblo escondido, sino de la
central que estaba ubicada en una ciudad grande. El joven miré a su
alrededor, asombrado por aquel espacio tan grande y bien decorado, y se
fijé6 en un hombre bien vestido que estaba alli de pie. Pensd que podria
tratarse de alguien importante por su forma de vestir y la dignidad con la
que parecia comportarse, asi que se animod a hablarle:

“Sefior”, dijo el joven, “susted trabaja aqui?”.

“Ah, si. De hecho, asi es” —respondié el hombre, mirando el rostro angelical
de este chico tan entusiasta—. “Soy el presidente de este banco”.

Después de algunos momentos, el joven se decidié a hacer la pregunta que
realmente queria formular: “;cémo consigue alguien un trabajo asi?”. Y
luego, queriendo ser mas especifico, afiadid: “;Y como es que se puede
hacer un buen trabajo?”.

El distinguido hombre parecia ya estar preparado para la pregunta.
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“Puedes encontrar y mantener un puesto importante como este tomando
buenas decisiones”, le respondid.

Pero al igual que la mayoria de los jovenes curiosos, el chico aln no habia
terminado de hacer sus preguntas, y probablemente ya puedes imaginar
cudl fue la siguiente: “sY cémo se toman buenas decisiones?”, prosiguié.

El semblante de aquel hombre tan ilustre decayé un poco mientras
repasaba en silencio cudl podria ser una respuesta sincera. Al fin, después
de una breve pausa, le dijo: “Tomando malas decisiones”.

Yo no soy el banquero de esta historia, pero bien podria serlo. Tengo
muchas no tan buenas decisiones llenando mi hoja de vida.

Y no podria estar mas agradecido por una mala decisiéon en particular que
me cambié la vida cuando era un estudiante universitario de tan solo
diecinueve afios.' Debido a lo que sucedié en aquella ocasién, a menudo
hago referencia a ello con el nombre de “vacuna”, una dosis pequefia y
segura de la misma enfermedad de la que intentas protegerte.

Dependiendo de lo répido que leas, te tomard aproximadamente dos o tres
horas asimilar las siguientes pdginas. Seria como si tU y yo tuviéramos un
largo almuerzo juntos. Durante este tiempo podriamos abarcar mucho
terreno, ¢no lo crees?

Asi que, gracias por el regalo de tu tiempo.

Seguramente has escuchado la expresién “el tiempo es oro”. Pero, ;qué
significa esto realmente? sEs correcta esta expresion?

Ya que estamos hablando de dinero, el tiempo es en realidad un recurso de
valor incalculable puesto que su duracién no es infinita. Tiene un principio y
un final. El tiempo es finito. llustrémoslo con este ejemplo: ya que en la
mayoria de lugares hay un suministro interminable de piedras, es probable
que un camioén lleno de gravilla solo valga unos 1.300 ddlares. Pero,
spuedes imaginarte qué pasa con un camién lleno de diamantes? Tendria
un valor enorme: un valor de muchos millones.

JPor qué? Porque las piedras que componen la gravilla se pueden
encontrar en cualquier parte, pero los diamantes son raros.
Extremadamente raros. No hay un suministro infinito de ellos. Estas gemas
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tan poco comunes solo pueden encontrarse en lugares aislados del mundo
y se necesitan recursos asombrosos para extraerlas de sus oscuros
hogares y exhibirlas como joyas.

Al igual que los diamantes, tu tiempo es finito. Solo tienes una cierta
cantidad. La persona més rica sobre la faz de la tierra y el que no tiene
dénde pasar la noche tienen exactamente la misma cantidad de tiempo. No
es algo inagotable. Lo que tu y yo usamos se acaba y nunca mas lo
recuperamos. Comparado con el dinero, el tiempo no tiene precio, es
mucho mas valioso.

Dondequiera que vivas y a lo que sea que te dediques, las autoridades que
te gobiernan entienden de qué estoy hablando. Si superas el limite de
velocidad en tu auto, la policia te hard orillar. Si te ponen una multa por
exceso de velocidad, lo que pagards serd de tu dinero. Pero si haces algo
realmente grave, como matar a alguien con tus propias manos, la pena es
mucho mds severa: pagas con tu tiempo en prisién, sin posibilidad de
escapar.

Quiero que sepas, desde el principio de esta guia de estudio, lo agradecido
que estoy por tu tiempo, por ese bien inagotable que estas invirtiendo en

esta conversacion.

Mi esperanza, y mi oracién, es que la inversion que estds haciendo sea una
que dé buenos resultados.

Que Dios te bendiga.
Robert Wolgemuth

Niles, Michigan
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INTRODUCCION:
ESCONDIENDO LA
PALABRA DE DIOS

EN EL CORAZON

Cuando mis hijas estaban muy pequefias, mi madre, una mujer llamada
Grace, les ayudd a memorizar veintiséis versiculos de la Biblia, cada uno de
los cuales empezaba con una letra del alfabeto. Era sorprendente lo rapido
que se los aprendian de memoria. Mas tarde, durante sus afios de
crecimiento, estos cortos pasajes se volvieron fundamentales en sus vidas a
medida que crecian en el amor a Dios, y estaban decididas a obedecer su
Palabra:?

A Andamos todos descarriados como ovejas (Is 53:6).

B Bondadosos los unos con los otros (Ef. 4:32).

C Comporténse obedientes con sus padres, porque esto es lo recto (Ef. 6:1).
D Dejen toda angustia, pues eso solo hace dafio (Sal. 39:8).

E Es de lo alto que viene toda dddiva buena y perfecta (Sant. 1:17).

F Fue Jesus quien dijo: “Siganme y los haré pescadores de hombres” (Mt. 4:19).

G Grande es el amor de Dios (1 Jn. 4:16).

...y asi sucesivamente.
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Como padre, pude presenciar muy pronto en la vida de mis hijas el poder
de eso que estaba pensando el rey David cuando escribié la siguientes
palabras, que posiblemente eran para su hijo Salomén: “En mi corazén he
atesorado tu palabra, para no pecar contra ti.” (Sal. 119:11). El introducir la
eterna Palabra de Dios en tu vida te ayudard, al igual que a mi, a luchar
contra las cosas malas que te rodean. Esa es una verdad indiscutible.

Cuando mi Julie estaba en el Ultimo afio de secundaria, sus compafieros
decidieron hacer su viaje de despedida a Florida. Julie y su madre, Bobbie,
mi esposa que ya estd con el Sefior, tuvieron una conversacion acerca del
viaje que lo incluia todo, desde quién més iba a ir, qué adultos responsables
los acompafiarian, la seguridad y la ropa. Julie tenia en mente cierto tipo de
traje de bafio, pero su madre no estaba segura.

Como hizo muchas veces como madre, Bobbie ord para saber cémo
aconsejar a Julie, y entonces tuvo una idea acerca de la Palabra de Dios
relacionada con la conducta.

“Julie”, dijo Bobbie una noche a la hora de cenar, “eres lo suficientemente
mayor como para tomar tus propias decisiones sobre muchas cosas. Esta es
una de esas decisiones, pero me gustaria que buscaras al Sefior antes de
decidir. Cuando lo hagas, tu papd y yo te apoyaremos”.

Entonces le propuso esto: “Si memorizas el Sermén del Monte y pides la
direcciéon del Sefior mientras lo haces, podrds tomar tu propia decisién
sobre tu traje de bafio”.

Julie jamas ha rechazado un reto, sin importar lo grande que sea, asi que
acepté memorizar los dos capitulos de Mateo durante las siguientes
semanas. Esto fue mucho antes de que todos los adolescentes en Estados
Unidos tuvieran un teléfono movil, asi que Julie escribié los versiculos en
tarjetas de tres por cinco y las llevaba a todas partes.

Justo en el centro del mensaje de Jesls se encuentra esto, su soliloquio
mas famoso:

“No acumulen para si tesoros en la tierra, donde la polilla y la
herrumbre destruyen, y donde ladrones penetran y roban; sino
acumulen tesoros en el cielo, donde ni la polilla ni la herrumbre
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destruyen, y donde ladrones no penetran ni roban; porque donde esté
tu tesoro, alli estard también tu corazén.” (Mt. 6:19-21).

Al momento de estar escribiendo esto, Julie tiene ya casi cincuenta afios, y
te dird que el reto de su madre de “esconder la Palabra de Dios en su
corazén” fue una experiencia decisiva en su caminar con el Sefior.3

En las préximas pdginas de esta guia de estudio tomaremos estas palabras
del Sermén del Monte —solo cuarenta y cuatro de ellas— y analizaremos su
alcance a la hora de pensar acerca del dinero, nuestro dinero, y haré todo
lo posible por ser transparente, poniendo énfasis en lo que verdaderamente
importa.

A menudo, cuando Nancy y yo nos preparamos para grabar un mensaje o
hablar ante un auditorio, hacemos una oracién muy sencilla: “Sefior, danos
tu sabiduria mientras hablamos. LIénanos de tu verdad. Y no nos dejes decir
nada que no hayamos experimentado por nosotros mismos. Ayddanos a ser
los primeros en poner esto en préctica”.

Esa ha sido mi oracién por ti a medida que sigues leyendo esta guia de
estudio:

“Sefior, te pido que me des tu sabiduria mientras guio a mi amigo a través
de las palabras que siguen. Y no permitas que diga nada en lo abstracto;
solamente quiero hablar de verdades que sean practicas. No me dejes
predicar algo que no he practicado. Aylidame a ser el primero en poner esto
en practica. Amén.”

Discusion y reflexion:
1. ;Cédmo manejaban tus padres el dinero? ;Se esforzaban por ensefiarte
sobre la mayordomia?

2. ;+Cudl ha sido tu experiencia con tus propios gastos, ahorros y en el dar?
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1
UNA RIQUEZA QUE
NO SE OXIDA

Desde el principio tenemos unas palabras que suenan muy desafiantes:
“No acumulen para si...”

Muy bien, tengo una idea para un muy buen negocio. Es mas, estoy
buscando un socio financiero y espero poder convencerte de que te unas a
mi proyecto.

Esta es la idea: Los estadounidenses poseen tantas cosas que ya ni siquiera
las pueden usar. De hecho, son tantas que han perdido la nocién de qué es
exactamente lo que tienen. Asi que vamos a darles la oportunidad de pagar
por un lugar neutral lejos de su casa donde puedan almacenar esas cosas.
Haremos edificios —pequefios almacenes—donde estas personas con
demasiadas cosas puedan guardarlas y pagarnos. No tendremos que hacer
nada mas que darle a la gente acceso privado a las cosas que poseen pero
de las que ya casi ni se acuerdan.

Parece una locura, jcierto?

En la década de 1950, esta idea, llamada autoalmacenaje, surgié en los
Estados Unidos. El primer almacén en el que el inquilino tenia derechos
exclusivos sobre el espacio de depdsito cerrado por el que pagaba fue
inaugurado por la familia Collum en Fort Lauderdale, Florida, en 1958. Esta
empresa se llamaba simplemente Lauderdale Storage.

Para los afios sesenta, la idea se habia extendido por toda América. Fue
durante esta década cuando un hombre llamado Russ Williams, de Odessa
(Texas), fundé el famoso sistema de almacenamiento A1 U-Store-It. Aunque
se dedicaba a la industria petrolera, le gustaba ir a pescar en su tiempo
libre, y por eso necesitaba un lugar en donde poder guardar su equipo de

10
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pesca y pensé que a otras personas también les vendria bien tener dénde
guardar las cosas que no utilizaban a diario.* Asi que compré algunos
apartamentos y alquilé el espacio a otras personas para almacenaje. Esto
fue hace ya alguin tiempo. Ahora hay mdas de cincuenta mil negocios de
unidades de almacenamiento.> Al parecer fue una gran idea, ¢no lo crees?

Hace mucho tiempo, Jesuls nos advirtié que no “acumuldramos” tesoros en
la tierra, squé te parece este grave incumplimiento?

“ ... tesoros en la tierra ...”

Durante los tres afios que camind por la tierra, Jesls hablé muchas cosas
acerca del dinero. De hecho, el quince por ciento de todo lo que dijo
estaba, directa o indirectamente, relacionado con este tema. Es muy claro
que era importante para él. En la seccién del Sermén del Monte que
mencioné antes, se refiere al dinero como “tesoros”, lo cual dice mucho
acerca de lo que es el dinero y lo que hace.

Tener dinero nos permite vivir cmodamente, comprar cosas e ir a otros
lugares. Eso es lo que hace. Pero a veces el tenerlo crea una sensacion de
seguridad. Esa es la parte intangible de lo que hace el dinero; y puede
llegar a ser peligroso.

De acuerdo con el cldsico de Randy Alcorn, The Treasure Principle, “la
manera en que manejamos nuestro dinero tiene todo que ver con el cémo
pensamos acerca de todo lo demds”. Y agrega: “Hay una conexién
fundamental entre nuestra vida espiritual y cémo consideramos vy
manejamos el dinero”.®

Por ejemplo, tres Evangelios diferentes cuentan la historia de un encuentro
que Jesus tuvo con un joven abogado.” En esta narracién, un hombre rico y
educado, acostumbrado a encontrar satisfaccién a través del poder de lo
que podia comprar, hizo lo que parecia ser una pregunta honesta. Con
amor, pero de forma muy directa, Jesus lo confronta separando lo espiritual
de lo financiero. Basicamente, el Mesias le hizo saber que sus riquezas no
serian su boleto a la vida eterna. Era una verdad en aquel entonces. Es una
verdad ahora.

2Y qué hay de los “tesoros”? ;Qué son exactamente?

"
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A Bobbie le encantaban las ventas de garaje. Y quiero decir que realmente
le encantaban. Una de las formas que teniamos para comprobar el buen
estado de los frenos de nuestro auto era cuando de repente veiamos un
letrero hecho a mano que decia “Venta de Garaje Aqui Hoy”.

Yo, como buen esposo, la dejaba alli mientras estacionaba el auto —a veces
a unos 400 metros calle abajo— y nos encontrdbamos nuevamente en
medio de todas esas cosas que estaban en venta. Por lo general cada
articulo tenia una pequefia etiqueta blanca colgada de un corddén, que
indicaba la cantidad de dinero que el propietario estaba dispuesto a recibir
a cambio de él.

Cuando Bobbie participaba en la transacciéon, a menudo comenzaba a
regatear, algo parecido a lo que ocurre en un ruidoso mercado callejero de
cualquier otra parte del mundo. Una vez se llegaba a un acuerdo sobre el
precio, yo, como un buen soldado, cargaba con el botin hasta el auto.

Pero volviendo a la etiqueta de precio, squién determina el precio de un
articulo? Lo sabes, scierto? El duefio es quien lo hace. Asi que, cuando
JesUs advierte a sus oyentes de que no acumulen los tesoros terrenales,
sabe muy bien que son esos mismos oyentes quienes determinan el valor
de las cosas. De hecho, es algo bastante subjetivo. Si es mi venta de garaje
y quiero vender mi piano de cola por veinte ddlares, puedo hacerlo. El
piano es mio. Y si quiero vender mis mancuernas de la Casa Blanca por
cincuenta mil, también puedo hacerlo.

La manera de evitar ser controlado por mis “tesoros terrenales” es al decidir
quitarles valor. Mientras mejor haga esto, menos probable serd que mis
tesoros terrenales tengan el control de mi corazon.

Polilla, herrumbre y ladrones
Poner mis tesoros en una “béveda” me da el control sobre ellos. Puedo
dejarlos donde estan o venir a buscarlos cuando quiera.

Pero uno de los aspectos de tener “tesoros en la tierra” es que a veces su
seguridad no estd en mis manos. No tengo el poder de impedir que las
polillas se alimenten de mis viejos suéteres de lana. Tampoco controlo esa
cosa de color rojo quemado que obstruye mis herramientas o provoca

12
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fugas en la bateria de mi viejo reloj. Y aunque instale en mi casa un sistema
de seguridad de Ultima generacién, los merodeadores aln pueden elegirla
como objetivo.

Sobre estas cosas tengo poco o ningun control.

Es esta vulnerabilidad que tienen los tesoros terrenales la razén por la que
JesuUs nos advierte que no los atesoremos ni los amemos. Con el tiempo,
nuestro afecto se convertird en decepcién.

Tesoros en el cielo
Nuevamente nuestro amigo Randy Alcorn nos da una manera en la que
podemos definir con precisién cuéles son estos tesoros:

“Jesls no pierde de vista nuestros mds pequefios actos de bondad .
Todos ellos. “Y cualquiera que como discipulo dé a beber aunque
solo sea un vaso de agua fria a uno de estos pequefios, en verdad les
digo que no perderd su recompensa.” (Mateo 10:42)

Imagina a un escriba en el cielo anotando cada una de tus dédivas en
un pergamino. La bicicleta que regalaste al hijo de tu vecino, los libros
que les llevaste a los presos, las ayudas mensuales a la iglesia, a los
misioneros y a los centros de maternidad. Todo queda registrado”.®

Estas cosas son los verdaderos tesoros celestiales y no son vulnerables a la
polilla, la herrumbre o los ladrones.

Déjame contarte algo: La simple violencia de golpear con un martillo una
alcancia de barro o porcelana en forma de cerdo siempre me ha producido
escalofrios. Siendo nifio, nunca me atrajo la idea de introducir mis ahorros
en la ranura de la parte superior de una alcancia rompible para después
tomar la decisién de extraer esos fondos haciéndola aficos.?

Pero si tenia un escondite para mis ahorros, guardaba mi dinero en un lugar
seguro. Como la ley de limitaciones ha caducado, puedo decirte dénde

elegi esconder ese dinero.

Desde que estaba en el tercer grado, he tenido un trabajo remunerado.
Como hijo Unico de un granjero que trabajaba para su familia,'® mi padre no

13
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esperaba menos. No habia ningln evento empresarial al que asistir ni
perspectivas de negocio, asi que nunca llevaba una tarjeta de presentacién.

Si hubiera tenido una tarjeta, habria sido mas o menos asi:
BOBBY WOLGEMUTH
Repartidor de peridédicos

“Tengo bicicleta, puedo hacer entregas”

Ganando un centavo por periédico, mis dias de paga eran acontecimientos
propicios para la celebracién. Me subia a mi fiel bicicleta y me dirigia a toda
velocidad al banco del centro de Wheaton. Colocaba cien délares en
billetes arrugados sobre el mostrador de la ventanilla y le preguntaba al
cajero: “sMe los puedes cambiar por un billete de cien ddlares?, ;y tienes
uno que sea nuevo?

|«

Los cajeros siempre sonreian ante esto y me entregaban el “Benjamin”.
Inmediatamente doblaba cuidadosamente el billete y lo guardaba en el
bolsillo trasero de mi pantalén. Regresaba a mi bicicleta que estaba allf
frente al banco y me llevaba el billete nuevo a casa de mis padres, donde yo
vivia. Me dirigia directamente al cuarto de bafio que habia junto al
dormitorio que compartiamos mi hermano Ken y yo, y me aseguraba de que
la puerta estuviera cerrada y con llave detrds de mi, luego aflojaba el
soporte del papel higiénico que tenia un resorte dentro y lo destapaba.
Deslizaba las tapas cromadas entrelazadas y dejaba el resorte al
descubierto, enrollaba el billete de cien, lo metia dentro y volvia a dejar todo
como estaba. Ese era mi secreto. Nadie lo sospechaba. Mi dinero estaba a
salvo. Podia olvidarme de la alcancia.

Yo era el cuarto hermano en orden de nacimiento. Con dos afios de
diferencia, mis dos hermanos y mi hermana mayor estaban sacando
adelante sus estudios. Ruth estaba en la universidad y a mi padre le costaba
pagar la matricula. Asi que un dia se me acercé y me dijo: “Tu padre
necesita un préstamo”. Lo dijo hablando de si mismo en tercera persona,
como solia hacer cuando se sentia apenado o un poco nervioso. Con una

14
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sonrisa tenue, continué: “Haré lo posible por compensarte algun dia,
cuando estés en la universidad, pero ahora necesito ayuda”.

Fui a mi tesoro que tenia enrollado en el cuarto de bafio y le entregué todo
lo que habia guardado. Hasta que fui a la escuela secundaria y pude
conseguir un trabajo mas lucrativo, le proporcioné a mi padre el respaldo
financiero de un centavo por periédico. Y eso lo hice muchas veces.

Mi padre nunca me avisaba antes de ir a mi habitacién a visitarme y
pedirme “un préstamo”. Esto me ensefié desde muy temprana edad a
conservar mis ahorros con una mano abierta. Nunca olvidaré la alegria de
poder proveer para mis hermanos mayores.

Permiteme asegurarte rdpidamente que esta actitud no fue algo “de una
Unica vez”. Es algo que he retomado y adoptado muchas veces desde
entonces. Y entre mas envejezco, mas dificil me resulta no gastar mi dinero.

Dificilmente puedo esperar
Bien, ahora lanzaré una pelota rdpida que puede acercarse peligrosamente
a tu mandibula.

Estoy por decirte algo que puede hacerte enojar. Algo que podria revolverte
el estébmago.

Por muchas razones, podrias ahora mismo poner esta guia de estudio a un
lado y no seguir leyendo. Incluso me dirias que me ahorre la malas noticias
y que me reserve estas cosas solo para mi.

JEstoy en lo correcto? Bien.

Bueno, ya que aln sigues leyendo, voy a decirte lo que podria disgustarte.
Pero primero, te agradezco por continuar.

;Estas listo?
“Cuando se trata de nuestras finanzas —de cémo gastar nuestro dinero—, tu

y yo solemos tomar muy malas decisiones”.
Esto es totalmente cierto.

15
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sSigues conmigo? Muy bien.

JY por qué es probable que haya acertado en lo que afirmé acerca de
nuestros habitos de gasto?

Porque tu y yo vivimos en una cultura de gratificacién instantanea. Ya ni
siquiera necesitamos trasladarnos a algun sitio para “ir de compras”.
El centro comercial estd ahi mismo, al alcance de nuestras manos.
Si queremos algo, podemos conseguirlo inmediatamente. Mafiana, o incluso
hoy.

Muchos adultos no obtendrian una buena nota si evaludramos la capacidad
de espera. Ahora mismo yo soy uno de ellos, ;Y t0? Los seméforos tardan
una eternidad en cambiar de rojo a verde. Las palomitas del microondas
demoran demasiado para estar listas. Caminamos impacientemente de un
lado a otro cuando nuestro hijo o nieto intenta terminar de contar una
historia que, francamente, no tiene nada que ver con nosotros.

Asi que, bien, somos impacientes. Aqui hay una forma de ilustrarlo: cuando
se trata de gastar, me parece que hay dos tipos de personas: los que
aletean y los que comen. Te recomiendo que primero seas alguien que
aletea para que luego puedas ser alguien que coma.

Permiteme explicarlo.

Hace muchos afios, cuando era un adolescente que vivia en Wheaton,
lllinois, nuestros amigos, los Halleen, vivian a unas cuantas calles abajo de
nosotros. Una de las cosas que tenian en su extenso jardin trasero era un
pequefio estanque. La primera vez que lo vi, estdbamos viviendo uno de los
inviernos mas frios registrados en toda el drea de Chicago. El hielo de su
pequefio estanque parecia ser lo suficientemente grueso como para
soportar el peso de su auto. Afortunadamente fueron lo bastante
inteligentes como para dejar el auto en el garaje, que era donde debia
estar.

;Por qué no lo estacionaron en el estanque? Porque la mitad de su minilago

estaba descongelada e intentar estacionar alli podria haber sumergido su
automovil.

16
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Un dia le pregunté a la Sra. Halleen por qué su estanque estaba medio
congelado y medio liquido.

“Es por los patos salvajes”, me contestd. Mis oidos estaban escuchando,
pero mi cerebro no procesaba la informacién. No veia la conexiéon que
habia entre los patos y el hielo. Y, a menos que tengas un estanque
congelado en tu jardin o hayas investigado los héabitos y la dieta de los
patos, tu tampoco.

Ella me explicé la respuesta y nunca la he olvidado. Esto es lo que pasa: Los
patos silvestres se alimentan de todo tipo de vegetacién acuética, asi como
de pequefios peces o moluscos. Pero para poder satisfacer estas
necesidades en invierno, su comida debe ser accesible. Un estanque
cubierto de hielo no ofrece nada para saciar el apetito de estos animales.

Asi que, incluso en los dias mas frios, en el patio trasero de nuestros
amigos, los patos salvajes se turnaban para agitar el agua con sus alas y sus
pequefias patas membranosas. Solo cuando el agua estaba perfectamente
quieta se congelaba, asi que estos patos —he decidido llamarlos
“aleteadores”— mantenian la superficie agitada, privdndose del lujo de no
hacer nada o de intentar sin éxito comer sin esperar. En lugar de picar,
aleteaban. Asi mantenian la cocina abierta.

Si esperas un poco, esta metéfora de mis amigos los patos nos ayudard a
avanzar. El agua en la superficie de un pequefio estanque y tu dinero tienen
algo en comun. La comida que he mencionado antes solo podia ser
accesible y, por tanto, satisfactoria, si estos patos hacian a un lado su deseo
de gratificacion instantdnea y se turnaban para aletear. Estoy seguro de que
habrian preferido comer antes que aletear. Eso es mucho mds gratificante.
Pero si no aleteaban, el estanque se congelaba y morian de hambre.

Este es el significado: Yo preferiria gastar mi dinero ahora, comiendo lo que
puedo comprar. Pero si no contengo mis impulsos y elijo seguir comiendo
ahora, para cuando llegue la hora de cenar, ya habré gastado todo mi
dinero, o habrd desaparecido. Es decir, el estanque se habrad congelado.

Cada vez que veo algo que quiero, algo que realmente quiero, mi impulso
inmediato es ir por ello. Cuando era nifio, cumplir esos impulsos era una
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fantasia. Ahora que soy adulto, decir “no” cuando en realidad podria decir
“si” puede llegar a ser todo un reto. Tristemente, muchas veces esta
impulsividad no consigue lo que estaba esperando. Quizéd te sientas

identificado con mi situacién.

Como creci en un hogar en el que nunca se recibia algo a cambio de nada,
cualquier acto —tanto bueno como malo— tenia una consecuencia. Si tenia
dinero en mi bolsillo, era porque me lo habia ganado." Por eso, los juegos
de azar estaban rotundamente prohibidos.

Y esto fue algo bueno, ya que las pocas veces que lo intenté, los resultados
fueron horribles.

De nifio, parecia que era yo solo el que conseguia romper la racha de
victorias que llevaba mi equipo favorito de las Grandes Ligas de béisbol con
tan solo apostar a que ganarian un partido mds. Si tu también eres fan de
los Cubs, lamento haber sido la razén de su constante fracaso hasta 2016.

Esto fue lo que ocurrié conmigo, la vacuna de la que te hablé al principio.
En la universidad, participé en un esquema de cadenas de cartas para
hacerse rico rapidamente utilizando Bonos de Ahorro de los Estados
Unidos. Un precursor de las cosas que ahora se vuelven virales en Internet.
Esta era una carta que animaba a los destinatarios a hacer copias, comprar
dos bonos de ahorro mds, y vender su carta, lista de contactos y bonos a
dos de sus amigos que también harian copias y las pasarian a sus propios
amigos. Yo venderia mis dos cartas junto a los bonos de ahorro por un total
de 75 ddlares, y asi recuperaria mi inversion. En este caso, la carta prometia
hacerse rico de la noche a la mafiana si se conseguia que participaran
suficientes personas de la linea hacia abajo.

Justo cuando el proyecto empezaba a despegar, Sam Delcamp, nuestro
decano, me llamé a su oficina y me dijo que lo cerrara o me expulsaria de la
universidad. Pensé en protestar contra esta sentencia draconiana, pero su
mirada me dijo claramente que no habia lugar para la negociacién.

Durante esa y las siguientes noches, fui de puerta en puerta por todos los

dormitorios masculinos del campus, pidiéndoles a los estudiantes que
pusieran fin a las cartas en cadena. También le pregunté a cada uno de
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ellos cuanto dinero perderian si detuvieran la difusién de la carta de
inmediato. Anoté la informacién en una libreta de espiral y prometi devolver
el dinero a todos ellos. Esto me costd casi todo el sueldo que recibi durante
ese siguiente verano por trabajar en construccion. Estamos hablando de
miles de ddlares.

De igual manera, el juego de azar comudn y corriente ha sido muy muy malo
para mi.

Y debido a esa “vacuna” que recibi cuando era un estudiante universitario,
nunca mas he sentido la tentacion de arriesgarme con dinero real.
Recientemente, el premio de la loteria superd los mil millones de ddlares.
Recuerdo haberme parado en el mostrador de mi tienda de viveres local,
viendo a la gente soltar billetes de veinte ddlares para comprar boletos. Yo
no lo hice. Como dije, no tengo la tentacién de comprar un boleto de loteria.

Asi que, en el marcador llamado juegos de azar, me va bastante bien. Sin
embargo, antes de que te sientas tentado a canonizarme como un inversor
muy disciplinado, déjame llevarte a un lugar secreto. En realidad, voy a
ponerlo en plural: lugares secretos.

A pesar de que he vivido una vida que, comparada con la de la mayoria de
los habitantes del mundo, es bastante cémoda, con el paso de los afios me
he encontrado luchando contra un sentimiento de descontento. Sin ningln
esfuerzo, al igual que una rueda de carreta que se hunde en el surco de un
camino rural, mi tendencia natural es comparar cuando veo algo més bonito
que lo que tengo, y competir, aunque nadie haya mencionado que tuviera
que ganar ningun juego.

Esto me ha sido de mucha ayuda en los negocios. No me gusta mucho
perder en la mesa de negociaciones, asi que he tenido algunas victorias.
Pero cuando se trata de las relaciones y la vida, mi espiritu competitivo
siempre ha tenido el potencial de convertirse en mi némesis. Antes, cuando
jugaba mucho al raquetbol, me encantaba darle una paliza a mi oponente.
Pero —y por favor, escucha esto— esto no me convertia en un hombre
mejor que él, sin embargo, la tentacién de presumir siempre estaba ahi.
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Y es ahi donde las palabras con las que el apdstol Pablo describe a Jesus
irrumpen como un géiser: “Haya, pues, en ustedes esta actitud que hubo
también en Cristo Jesus, el cual, aunque existia en forma de Dios, no
considerd el ser igual a Dios como algo a qué aferrarse, sino que se
despojé a Si mismo tomando forma de siervo, haciéndose semejante a los
hombres. Y halldndose en forma de hombre, se humillé El mismo,
haciéndose obediente hasta la muerte, y muerte de cruz.” (Fil 2:5-8)

Asi que aqui estd Jesus. Su vida demostré su afecto por sus “competidores”.
Los cred con el sonido de su voz. Podria haberlos deshecho de la misma
manera. Y, sin embargo, los amé.

Como un hombre imperfecto y pecador, jpuedo hacer menos que esto?
Independientemente de cudnto pueda tener, la comparacion financiera y la
competencia no tienen lugar para alguien que dice ser seguidor de Cristo.

Discusion y reflexion:

1. ;Qué “tesoros terrenales” pueden estar alejando tu corazén de Dios?
;Cémo crees que puedes “devaluar” estos tesoros siguiendo la
recomendacién del autor?

2. ;Cudles son los tesoros celestiales, y cémo puedes invertir durante tu
vida en ellos?

3. Considera las decisiones financieras que has tomado que han sido
imprudentes, ;como podrias luchar contra el deseo de gratificacion
instanténea en tu vida?
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2
ESE SALDO EN MI
CUENTA BANCARIA

Mi querido amigo, Ron Blue, ha pasado la mayor parte de su brillante
carrera ayudando a la gente comun a entender cdmo manejar su dinero de
una manera biblicamente fiel. En 1986, tuve el honor de poner a Ron en
contacto con la editorial Thomas Nelson, de la que yo era presidente. Alli
publicamos su obra de referencia, Master Your Money [Domina tu Dinero].

En las décadas que siguieron, trabajé para Ron como su agente literario,
ayuddndole a ampliar su lista de titulos publicados, concluyendo con el libro
y la guia de estudio titulados, God Owns It All (Todo le Pertenece a Dios),
publicados en 2016."2

En este libro, Ron resume toda una vida de estudiar, hablar y escribir sobre
los principios biblicos inalterables de las finanzas y la riqueza. El escribe
que, ya que tl y yo debemos gastar dinero para vivir, cuando reduces todo
a lo que es mas esencial, en realidad solo quedan cinco usos que podemos
darle al dinero. Al repasarlos, tal vez te preguntes por qué he dedicado
unas cuantas pdginas para tratar algo tan bésico.

Casi puedo oirte decir a medida que avanzas en la lectura: “Estas cosas son
muy obvias, Robert. Eso ya lo sabia. Y, de nuevo, también sabia esto”. Sin
embargo, como dije anteriormente, cuando un hombre con una reputacién
tan excepcional como Ron Blue resume en estos puntos toda una vida de
ayudar a la gente comun asi como a los profesionales de las finanzas, creo
que vale la pena hacer mencién aqui de esa perspicaz sabiduria.

El resumen de Ron de los cinco usos del dinero incluye: gastos para vivir,
deudas, ahorros, pago de impuestos y dar. Y con el debido y merecido
respeto a Ron, me he tomado la libertad de reorganizar el orden de estos
cinco.
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Z1. Dar

Por irénico que pueda parecer, una de las cosas mas importantes que td y
yo podemos hacer con nuestro dinero es deshacernos de él sin ataduras.
De joven comprobé esto con mis propios 0jos.

Su nombre completo era William J. Zeoli, pero todo el mundo lo llamaba
“Billy” o simplemente “Z”. Y aunque nunca tuve acceso a nada que
documentara su riqueza, sé que era un hombre rico. Un hombre muy rico.
Déjame decirte cémo lo descubri.

Nuestras vidas se cruzaron muchas veces a lo largo de los afios,
especialmente durante su paso por Youth for Christ [Juventud para Cristo],
donde mi padre fue presidente. Cuando Billy murié en 2015, su obituario
mencionaba “su gigantesca presencia”. Mi experiencia con él confirma esto
totalmente. Pero squé pasa con el tema financiero, es decir, mi certeza
acerca de su riqueza?

Asi es como lo supe. En una ocasion, hace més de cincuenta afios, fui con
Billy en un taxi al aeropuerto de Grand Rapids. Cuando salimos del asiento
trasero y subimos a la acera, nos recibié el impaciente asistente de
equipaje, ofreciéndonos sacar nuestras maletas del badl, y nosotros
aceptamos.

Cuando estdbamos a punto de entrar en la terminal, Billy le dio algo en la
mano al joven. No hubo ningun tipo de ostentaciéon. Ningun alarde. Y
aunque esto sucedié rédpidamente, pude ver lo que era. Como muestra de
agradecimiento por levantar nuestras maletas y dejarlas junto al auto, Billy
le habia puesto un billete de cinco ddélares en la mano. Déjame repetirlo.
Como agradecimiento por lo que este hombre tardé6 menos de treinta
segundos en hacer, Billy le dio una propina que en aquel entonces, segun
mi experiencia de veintitantos afios, era mucho dinero.™

Este pensamiento me invadié: “Billy Zeoli es un hombre rico. ;Quién sino
una persona rica mostraria este tipo de generosidad tan desmesurada?”.
Nos dirigiamos a destinos diferentes, asi que nos despedimos con un
abrazo a pocos pasos del vestibulo. Mientras caminaba solo hacia la puerta
de embarque, el impacto de lo que acababa de ver aln estaba fresco en mi
memoria.
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Después de mds de cincuenta afios, todavia no he olvidado aquel momento.
Caminando solo, en la quietud de mi corazén, pese a los frecuentes
anuncios de la puerta de embarque que sonaban por los altavoces, tomé la
determinaciéon de ser generoso. Silenciosamente generoso. Una decision
que aun no ha caducado. No pude evitar admirar la forma en que Billy me
hizo sentir cuando vi su generosidad, asi que decidi crecer y ser ese tipo de
persona. Nuevamente, no tenia idea de cudl era el patrimonio neto de Billy
Zeoli, pero no importaba. En realidad, sigue sin importar. Lo que habia visto
confirmé en mi joven corazdn que, fuera cual fuera la incertidumbre que mi
carrera me depararia econémicamente, elegir ser generoso era algo que
podia hacer. Algo que definitivamente haria.

En los afios que han pasado desde que vi de primera mano la generosidad
de Billy, he descubierto una verdad. Algo que puede resultarte (til a la hora
de evaluar cudnto das y a quién se lo das.

Después de haber perdido a mi esposa debido al cdncer en el 2014, me
enamoré de una mujer soltera que era diez afios menor que yo. Al cabo de
unos meses de cortejo, afortunadamente esta encantadora dama también
se enamord de mi. Al conocer, cortejar, proponer matrimonio y finalmente
casarme con Nancy Leigh DeMoss, tuve el honor de también conocer a su
padre, Arthur S. DeMoss. Habiendo pasado mi vida adulta en estrecha
relacién con los ministerios cristianos, ya habia oido hablar del impacto que
ha tenido la vida de Art DeMoss, pero casarme con su hija primogénita me
permitié tener un asiento en primera fila, y conocer la vida, el testimonio y la
generosidad desbordante de este hombre extraordinario.

Fundador, Presidente y Director del Consejo de la National Liberty
Corporation de Valley Forge (Pensilvania), Art DeMoss fue pionero en el
masivo mercado de seguros de vida y salud. Sus métodos innovadores le
otorgaron un lugar destacado en la historia de la venta de seguros en este
pais.

Sin embargo, la caracteristica que mas destacaba en la vida del Sr. DeMoss
no tenia nada que ver con los seguros. Por el contrario, era su profundo
compromiso con Jesucristo. Quienes mejor le conocian lo recuerdan como
un hombre que siempre invertia su tiempo, sus capacidades, su energia y
sus finanzas para responder a las necesidades espirituales de los demas.
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El 1 de septiembre de 1979, a la temprana edad de 53 afios, el Sr. DeMoss
fue inesperadamente llamado al cielo. Sin embargo, sus compromisos de
vida pasaron a sus hijos. Ellos consideran que el modelo de su caminar con
Dios y su cuidadosa ensefianza sobre las cosas espirituales son mas
valiosos que cualquier otra herencia, independientemente de su tamafio.

Nancy ha hablado y escrito mucho acerca de su padre. Estas son algunas de
sus perlas de sabiduria mds conocidas:

Creo de todo corazén que hay una fuerte correlacién entre el dar y la
espiritualidad. He observado que casi siempre van de la mano. Tal vez
dirilas que das tanto como te es posible, después de haber pagado tus
cuentas. Personalmente, creo que seria mejor no darle nada a Dios que
darle solamente lo poco que nos sobra.. cuanto mds le amamos, méas
queremos darle.

Después que Jesls me salvd, poco antes de cumplir los veinticinco afios,
aun tenia deudas por decenas de miles de ddlares, y esto a pesar de que
me habia acostumbrado a trabajar siete dias y cinco noches a la semana.
Como muchos otros hombres de negocios, yo tenia la peculiar idea de que
era indispensable para mi negocio, y que, si me iba por un dia o dos,
regresaria y encontraria que el negocio habia desaparecido.

El Seflor me salvé y prometié devolverme con intereses todo lo que le
diese. Lamento decir que no fui tan rdpido como debi haber sido para
aprovechar la bondad que me ofrecid, pero puedo testificar para la gloria de
Dios que, a pesar de mis frecuentes infidelidades, él siempre ha sido mas
que fiel.

Lo primero que hizo fue sacarme de mis deudas poco después de mi
conversion. Fue algo tan facil, sin esfuerzo. No tuve que trabajar dia y noche
ni tampoco los domingos como lo hacia antes. Todo lo que tenia que hacer
era poner a Dios primero. Cuanto més tiempo y dinero le daba, mas me
daba él. Sin embargo, aun no le he dado lo suficiente. Me siento
avergonzado; él ha sido tan bueno conmigo.

De todas las cosas que Art DeMoss dijo acerca de la generosidad, creo que
esta es una de mis favoritas: “Para el cristiano, la generosidad, si se
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entiende correctamente, no es la forma que tiene el hombre de hacer
dinero; mas bien, es la forma que tiene Dios de educar a sus hijos”.

/Qué tan maravilloso es eso?

Aunque las circunstancias son desconocidas, Nancy estd segura de que su
padre y Billy Zeoli se conocieron. Independientemente de cémo, lo que es
seguro es que tenian una visién idéntica del dar y de la generosidad. Y a
decir verdad, yo ansio ser como ellos.

2.Impuestos

Ron enumera este como uno de los usos del dinero porque no es algo
opcional. Por mucho que lo intentemos, ni tu ni yo podemos decidir dejar de
pagar el dinero que le corresponde a nuestra autoridad gobernante.

Si quieres provocar una acalorada discusién durante una cena con amigos,
preguntales qué opinan sobre el pago de impuestos. De hecho, puedes
encontrar algunas citas interesantes sobre los impuestos en Internet.
Algunas son simpaéticas:

“La gente que se queja de los impuestos puede dividirse en dos categorias:
hombres y mujeres”
(Anénimo).

“Estimada Agencia Tributaria, les escribo para cancelar mi suscripcién. Por
favor, eliminen mi nombre de su lista de correo”
(Snoopy).

“La Unica diferencia entre la muerte y los impuestos es que la muerte no
empeora cada vez que se reline el Congreso”
(Will Rogers).

“Si tu mayor deduccidn fiscal es el dinero de tu fianza, puede que seas un
redneck (rural o campesino)”
(Jeff Foxworthy).

A lo largo de los afios, he conocido personas que se muestran complacidas
con el pago de impuestos. Aunque, para ser totalmente sincero, no me
“complazco” en entregar un cheque al Tio Sam, me encuentro mas en el

25



MAYORDOMIA FINANCIERA

lado agradecido de la balanza que en el resentido. En este caso coincido
con el multimillonario Mark Cuban, que dijo: “Aunque a algunos les parezca
desagradable tener que pagar impuestos, a mi me parece patriético”.

En primer lugar, pagar impuestos significa que tengo un trabajo, unos
ingresos. En segundo lugar, significa que vivo en libertad y que, como
contribuyente, puedo votar a favor o en contra de quienes ocupan cargos
de autoridad. En tercer lugar, me inspira a no dejar de participar en las
elecciones. Como ciudadano estadounidense, tengo un gran interés en esta
transaccion.

3.  Pagar las deudas

Cuando cursaba el séptimo grado, Mary Jane Perry, una compafiera muy
popular y atractiva, se me acercé en la cafeteria del colegio y me pregunté
si le podia prestar 25 centavos para comprarse un sandwich de helado. Me
prometié —realmente lo hizo— que me devolveria el dinero.

Yo estaba tan emocionado por la oportunidad de hablar con alguien como
ella, que ni siquiera se me pasd por la cabeza rechazar su peticién.
Lamentablemente, Mary Jane nunca me devolvié el dinero. Después de
sesenta y cinco afios, es muy probable que ya lo haya olvidado, pero yo no.

“El impio pide prestado y no paga” (Sal 37:21)

Recordar la falta de pago de Mary Jane Perry me ha hecho preguntarme:
¢JHay alguien con quien tenga una deuda pendiente?

Si es asi, estoy mdas dispuesto a pagarla de lo que te puedas imaginar.

Las deudas vienen en diferentes formas y tamafios. Hay deudas grandes,
como hipotecas o préstamos pa ra comprar autos. Luego estd la deuda
generada por compras maspequefias y opcionales, a menudo cargadas a
las tarjetas de crédito (que en el momento de escribir estas paginas ya ha
superado el billén de ddlares en Estados Unidos).

Todo lo que puedo darte en este momento es un consejo para que evites
“comprar” cosas que no puedas pagar inmediatamente. Si en la actualidad
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vives agobiado por no poder cumplir con los pagos, seguramente entiendes
esto.

4.Gastos para vivir

Al casarme con Nancy, ella era residente en Michigan, asi que me mudé al
norte.

Como mi trabajo me permitia moverme con mucha mas facilidad que el de
ella, recorri miles de kilémetros desde mi casa en el célido estado de
Florida hasta el brutalmente frio Estado de los Grandes Lagos. Al comienzo,
como ambos éramos solteros, Nancy accedié a que cultivara una amistad
con ella para luego ir a visitarla a su casa.

Nuestro primer almuerzo, a principios de la primavera de 2015, fue en la

terraza que se extiende en la parte trasera de su casa. Y aunque estdbamos
los dos solos disfrutando de nuestras ensaladas, mi inclinacién por la
construccién empezd a hacer efecto. “Si mantenemos nuestra relacion, nos
casamos y me mudo aqui, me encantaria ampliar tu terraza”, me of decir.
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Y asi fue, en menos de un afio ya estaba viviendo en esa casa con mi
esposa. Y mis herramientas estaban listas. Pero antes de lanzarnos al
proyecto, charlamos sobre ello. Nancy, que es una mujer muy inteligente, se
preguntaba en voz alta si yo sabia lo suficiente sobre construcciéon de
terrazas como para emprender este proyecto. Le dije que habia construido
otras terrazas anteriormente. Su segunda pregunta fue acerca de la
financiacién de la terraza ampliada™ y de cémo pensaba pagar la cuenta de
los materiales.

“Yo lo pagaré”, le dije, “para eso esta el dinero, sno?”. Ella sonrié pero no
me dijo nada.

Nuestro matrimonio era demasiado reciente como para empezar a discutir,
asi que Nancy accedié. En menos de dos meses, el tamafio de nuestra
terraza se habia duplicado. Como no se trata de comida, gasolina, ropa o
alojamiento, algunos podrian considerarlo un lujo. Pero en el contexto de
los cinco usos del dinero que propone Ron Blue, yo lo clasificaria como un
gasto para vivir. Un gasto necesario.

Y mirando hacia atrds, te puedo prometer que esos miles de metros lineales
de material compuesto han sido nuestro lugar preferido cientos de veces. Y
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todas esas preciosas experiencias en nuestra terraza nos han dado la
respuesta a la pregunta: “Para eso esta el dinero, ¢no?”.

Si, uno de los usos del dinero es cubrir los gastos de vida: poner nuestro
dinero a trabajar para nosotros. Esto puede ser algo bueno.

5.Ahorros

Como padre, dos de mis palabras y conceptos favoritos son el ingenio y la
sabiduria. Tan frecuentemente como era posible, les mostraba a mis hijas
los lugares donde estas cosas maravillosas aparecian en la vida diaria. En
muchas mds ocasiones de las que ellas podrian contar, yo dejaba de hacer
lo que estaba haciendo para mostrarles algo que me recordaba la
extraordinaria creatividad de Dios y las cosas que imprimid en sus criaturas.

Aun hoy, décadas después de convertirse en adultas, te pueden contar que
en aquellas épocas dejaba de hacer cualquier cosa para mostrarles, por
ejemplo, un desfile de pequefias hormigas caminando en una sola hilera
por la acera. O les ensefiaba un monticulo de arena impecable, parecido a
un volcén, creado por estos diminutos bichos que lo iban construyendo
grano a grano. “Mira, Missy; mira, Julie; ;no es Dios increible?”. Y ellas se
asombraban conmigo.

Creo que el Rey Salomén tenia la misma tendencia. Mira lo que escribié:

“Ve, mira la hormiga, perezoso, observa sus caminos, y sé sabio. La
cual sin tener jefe, ni oficial ni sefior, prepara en el verano su alimento
y recoge en la cosecha su sustento” (Pro 6:6-8).

De la misma manera que que lo hice en el caso de los patos que aleteaban
y comian en el estanque de los Halleen, Ron Blue también celebraba el
ahorro como uno de los usos del dinero. Después de haber vivido gran
parte de mi vida en climas muy frios, me ha asombrado el modo en que las
ardillas se dedican, cuando hace buen tiempo, a almacenar bellotas y
nueces en los huecos de los arboles, de modo que cuando la nieve cubre el
suelo y la comida queda oculta bajo una capa de blanco, ya tienen
despensas llenas de buena comida escondida en lugares que solamente
ellas conocen.
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Al igual que guardar parte de tu dinero como ahorro tiene muy poco
atractivo (nunca escuchards a nadie presumir con sus amigos: “Oye,
Jquieres ver el saldo que tengo ahorrado?, ;no es genial?”)

Tener un fondo para “los dias de invierno” es un uso esencial de tu dinero y
del mio. Eso es sabiduria e ingenio en estado puro.

Discusion y reflexion:

1. ¢Cual de las cinco areas mencionadas sobre el uso del dinero te resulta
mas dificil administrar de forma disciplinada (donativos, impuestos, pago
de deudas, gastos de vida y ahorros)?

2. ¢Por qué podria existir una “fuerte correlacién entre el dary la
espiritualidad”? ;Qué crees que dice el hecho de dar generosamente tu
dinero sobre la percepcién que tienes de éI?

3. ¢Cdmo podrias hacer crecer tu fe guidndote por las palabras de
Proverbios 6:6-8?
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3
PONIENDO EN
PRACTICA ESTOS
PRINCIPIOS

Mirando desde otra perspectiva la experiencia y la inteligencia de Ron Blue,
te propongo una lista rdpida de lo que él mismo considera principios del
buen manejo del dinero. Una vez més, hay cinco puntos:

1.  Gasta menos de lo que ganas

Una de las historias mds poderosas de la Biblia es la que todos conocemos
como el “hijo prédigo” (siempre he preferido llamar a esta historia que
aparece en Lucas 15 como el “padre que espera”, pero esa es una
discusién para otro dia). La razén por la que menciono esta historia en
relacién con este primer principio es que la Escritura dice que el hijo
descarriado “malgasté sus bienes” en el corral de los cerdos. Lo que no
dice que hizo fue malgastar mds de lo que tenia, que es lo que a veces
nosotros nos vemos tentados a hacer. Tendriamos mas éxito financiero si la
cantidad total de nuestros bienes fuera el equivalente al “limite” de lo que
pensamos que podemos gastar.

Esto es cierto tanto en los negocios y el ministerio asi como en mi vida
personal. De hecho, cuando me casé con Nancy en 2015 y conoci el
ministerio que fundé en el 2001, descubri que no gastaban dinero que no
tenian. sSe te ocurre un valor principal mas impactante para una
organizacién que abraza y ensefia valores y sabiduria biblicos? A mi
tampoco.

2.Evita las deudas

Este es un ejemplo de lo mismo. Cuando recibo el extracto de mi tarjeta de
crédito, siempre hay un mensaje impreso en letra grande justo donde estd mi
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“saldo pendiente actual’. Este mensaje me estd suplicando —realmente
suplicando— que utilice el “crédito disponible” de mi tarjeta. Por supuesto, la
esperanza de Master-Card es que gaste este dinero en algo concreto y lo trate
como si fuera mio. Sin embargo, no lo es. Es una niebla. Vendra una rafaga de
viento y lo desvanecera.

3.  Genera liquidez (ahorra)

Hay dos organizaciones sin animo de lucro importantes a las que conozco.
Si les pidiéramos a sus directores ejecutivos que hicieran un balance de su
patrimonio neto, ambos nos dirian que estdn en buena situacién. Sus
balances muestran que sus activos superan a sus pasivos. Esto es bueno.

Sin embargo, en el caso de una de las organizaciones, sus activos son
principalmente edificios y terrenos. En el caso de la otra, se trata de dinero
en efectivo. Aunque a veces los activos iliquidos (como terrenos o piezas de
arte) son necesarios para subsistir, la capacidad de convertir rdpidamente
esos activos en una oferta negociable puede marcar la diferencia entre el
éxito y el fracaso. Al igual que las ardillas que guardan la comida en el
hueco de un érbol, tu capacidad para cubrir tus obligaciones con efectivo
serd a veces esencial para tu salud financiera.

4 .Establece objetivos a largo plazo

De todos los hombres y mujeres que ayudaron a formar y organizar a un
grupo de renegados a finales del siglo dieciocho en el audaz experimento
que llegé a convertirse en los Estados Unidos de América, con quien mas
me gustaria pasar una tarde es con Benjamin Franklin. Por supuesto, los
nifios en la escuela conocen la historia de la cometa y la llave. Algunos
saben que inventd los lentes bifocales para ayudar a sus cansados 0jos en
los afios de su vejez. O ;qué me dices del catéter flexible?, un invento que
te puedo asegurar que practicamente me ha salvado la vida. jQué suerte!

También era un gran pensador y escritor. De hecho, fue el viejo Ben quien
dijo por primera vez: “Si no estds planeando, estds planeando fracasar”.
;Qué tal suena eso?

Uno de mis colaboradores favoritos es un hombre al que Nancy y yo

contratamos para que nos ayudara a analizar nuestro pasado financiero y
asi poder invertir sabiamente en nuestro futuro, asegurdndonos de que
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estamos aprendiendo de lo que hemos hecho y anticipdndonos a lo que
estd por venir. Esto es exactamente de lo que habla Ron Blue, sno es
cierto?

;Dice la Biblia algo acerca de la planificacion financiera y la administracién?
De hecho si lo hace.

Hace muchos afios, durante la época en que ensefiaba en la escuela
dominical, alguien hizo una pregunta que me parecié muy interesante:
“;Qué hace enojar a Jesls? sHay algo que la Biblia mencione que nos
muestre cémo es que Dios se enfada?”.

Si estés familiarizado con los Evangelios, el relato de Jesus “purificando al
templo de aquellos cambistas” suele ser uno de los que se mencionan.
Pero yo he encontrado uno més. Fue un momento en el que Jesus llamé a
un hombre, “impio™® y “perezoso”. ;Y recuerdas lo que este hombre necio
habia hecho, o en este caso, no habia hecho? Fue esto: este hombre no
invirtié bien su dinero. En lugar de depositarlo y al menos ganar un simple
interés, fue y lo enterréd. Por miedo a perderlo de algin modo, prefirié
esconder su dinero.

;Qué mas ejemplos hay que tener para comprender que para Dios es muy
importante que hagamos lo correcto con nuestro dinero?

5.Da generosamente

Ya hemos cubierto mucho de este tema, sno lo crees? Vive tu vida con la
mano abierta. Nunca dudes en dejar més propina de la que crees que
deberias. Todas las personas que tengan la oportunidad de servirte deben
saber que tu gratitud hacia ellas siempre se expresard verbalmente y de
forma tangible. Sé esa clase de persona.

Y recuerda, cuando se trata de dar a tu iglesia y a otros ministerios
cristianos, no es porque Dios necesite nuestro dinero, sino que tenemos el
deber de demostrar por medio del dar que el dinero no nos pertenece.

Sin embargo, este principio viene con una advertencia. “Usar” el dinero

para arreglar relaciones rotas, especialmente dentro de tu familia, no va a
funcionar. Un almuerzo con un nuevo amigo hace muchos afios se convirtié
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en un momento de reflexién sobre la importancia de esta advertencia.
Seguramente se han escrito libros sobre este tema, pero déjame ilustrarlo
con una historia real.

Cuando vivia en Nashville, me hice amigo del recién nombrado director
general de una cadena de restaurantes muy popular. Un dia almorzamos
juntos y me conté su historia.

La familia de Kirk procedia del sur, de una zona rural muy marginada. Me
dijo que fue uno de los primeros en su familia en graduarse de la
secundaria, sin mencionar la universidad y los estudios de posgrado, cosa
que él habia hecho.

Su reciente nombramiento como director general de una importante
entidad de la Bolsa de Nueva York fue noticia en el Wall Street Journal. La
noticia incluia su salario anual y una lista de sus bonificaciones, las cuales
alcanzaban las ocho cifras. “sQué dice tu familia de esto?” le pregunté,
insinuando indtilmente que sus ingresos anuales probablemente superaban
a todos los de su pueblo juntos.

“Judy y yo amamos a nuestra familia”, me dijo Kirk. “Cuando nos llaman
porque necesitan un hombro sobre el que llorar o alguna ayuda presencial,
siempre estamos dispuestos. Muchas veces hemos conducido cientos de
kilémetros para estar a su lado”.

“Sin embargo”, continud, dejando claro que estaba a punto de darle un giro
a la conversacion, “nunca les damos dinero”.

Me quedé asombrado. Sin duda, fue muy evidente en mi expresién. “Lo
hemos hecho en el pasado en situaciones de emergencia”, dijo un
momento después con un tono triste en la voz. “Cuando le damos dinero a
“nuestra gente” [dejando ligeramente al descubierto la forma en que
algunos en el sur describen a la parentela], se echa por tierra nuestra
relacién”. Hizo una pausa y me miré fijamente, sabiendo que lo estaba
escuchando con atencién, y sin dejar de mostrar cierto asombro en mi
rostro.

Nos sentamos en silencio por algunos minutos. “Dar dinero en nuestra
familia ha destruido irreparablemente muchas relaciones”. Kirk continué
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diciendo. “Normalmente no les parece que sea suficiente”. O, “Cuando
creen que la distribucién no ha sido justa, hemos caido en peleas fuertes y
groseras. Batallas que tenian todo el potencial de ser auténticas peleas a
mano limpia”.

Puede que no estés de acuerdo con la estrategia de Kirk y Judy. Puede que
consideres que los regalos que das a tus propios hijos son diferentes al
dinero que le has dado a tu famila lejana. Lo entiendo. En el pasado, he
cruzado esta linea y lo he lamentado profundamente. Lo que pensé que
resultaria en amor ofrecido y recibido se convirtié en sentimientos heridos,
e incluso ira.

Aqui te dejo algunas ideas que pueden resultarte Utiles en estos casos:
Cuando se trata de personas de tu mismo grupo familiar que no son ni tus
hijos ni tus nietos, puedes coincidir con Kirk y Judy. ;Ser amable? Si. ;Hacer
visitas personales con mucho tiempo, compasion y ternura? Una vez mds, si.
JPero dinero? Probablemente no.

2Y qué hay de tus propios hijos? ;O de tus nietos?

La regla de oro que aprendi por las malas al no hacer lo que estoy a punto
de recomendarte, es que nunca sorprendas a nadie con dinero o grandes
regalos. Conslltalo siempre vy, si es necesario, pide permiso. Pregunta més
de una vez, sobre todo si se trata de la familia politica. Como ya lo he dicho,
en un dia que fue inolvidable e hiriente, no puse esto en préctica y los
resultados fueron los esperados, terribles.

La vision a largo plazo de tu dinero (y tus cosas)

Alemania del Este (RDA) fue en su momento una nacién poderosa. Habia
que enfrentarse a esta nacién cooperando con el poderio militar casi
inconmensurable de la Unién Soviética. De hecho, recordamos haber visto
las extraordinarias proezas de muchos de sus atletas en los Juegos
Olimpicos.

Pero en noviembre de 1989, con la caida del Muro de Berlin, la RDA dejé de

existir. Desaparecié. Kaput. Ver las noticias que relataban los
acontecimientos de este histérico fracaso nacional daba qué pensar, sobre
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todo al ver los trenes que salian de sus plataformas con alemanes del Este a
bordo.

El video de las noticias que recuerdo mostraba a estas personas arrojando
basura desde las ventanillas de los trenes al salir de sus estaciones. Tras un
examen mds detallado, la basura no era basura, sino papel moneda. La
moneda de Alemania del Este, el marco, era arrojada al viento. ;Por qué?
Porque hacia donde se dirigian estas personas —Alemania Occidental y
otras naciones europeas— este dinero ya no servia. Como suele decirse, la
moneda “no valia ni el papel en el que estaba impresa”.

Esta historia nos recuerda a ti y a mi que, una vez que hayamos muerto,
nuestro dinero no tendrd ningln valor para nosotros. Al igual que los
alemanes del Este cuando abandonaron su amado pais, en el lugar hacia el
cual nos dirigimos, nuestro dinero no significard nada. Nuestras cosas
tampoco.

En mi libro, Finish Line: Dispelling Fear, Finding Peace, and Preparing for
the End of Your Life,'® reto a los lectores a ocuparse de sus asuntos a este
lado de la tumba. En mi opinién, esto implica ordenar las cosas para que los
hijos y otros familiares no tengan que decidir qué hacer con sus
colecciones de tazas de té y cuchillos, y asegurarse de que han consultado
con expertos para que les guien en sus decisiones post mortem.

Y hablando de poner los asuntos en orden, la primera vez que hice un
testamento fue en 1972, poco después de nacer mi primer hijo. Y a lo largo
de los afios, a medida que mi vida y mis obligaciones fueron cambiando,
este documento se fue actualizando debidamente. Como ya probablemente
sabes, demasiada gente de mi edad muere sin dejar testamento. Segun
algunas encuestas, casi el setenta por ciento de nosotros no tenemos uno.”

Lo que esto significa es que, si no tenemos un testamento al morir, el Estado
interviene y se encarga de tomar las decisiones sobre qué hacer con
nuestros bienes. Imagina que alguien a quien nunca has conocido —y que,
como ya estds muerto, nunca conocerds—toma esas decisiones sin ni
siquiera contar con tu opinién. Seria mucho mejor poder decidir el destino
de tu dinero y tus cosas y lo que ocurrird con tus herederos y las
organizaciones benéficas a las que querias y apoyabas en vida."®
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e Un testamento ofrece instrucciones para distribuir tus bienes entre tu pareja, tus
hijos y nietos en el momento de tu fallecimiento.

e Un fondo de vida revocable permite administrar los asuntos financieros durante
toda tu vida e incluso después de tu muerte. Si los activos fluyen adecuadamente
a través de tu fideicomiso, te evitards la necesidad de recurrir a un tribunal
testamentario y protegeras la privacidad de tu planificacién.

e Determinar si necesitas una planificaciéon en forma de fideicomiso o no puede
depender menos de cuénto tienes y més de qué tipo de activos tienes y de tu
necesidad de tener control o flexibilidad en tu planificacién. Un andlisis detallado
de tu familia, necesidades y objetivos con tu abogado te ayudara a determinar qué
tipo de planificacion es la més conveniente para ti.

Solo hazlo

Quienquiera que fuese el que ided el eslogan para Nike (Just do it!) deberia
jubilarse en la Riviera Francesa, con todos los gastos pagos. Se trata de un
eslogan de marketing para todos los tiempos. En solo dos palabras aborda
una verdad muy simple: si vas a hacer un cambio radical en tu
comportamiento, tienes que empezar ahora mismo.

En un servicio dominical matutino, hace muchos afios, mi querido amigo, el
reverendo Colin Smith, dijo lo siguiente: “Todo cambio en la vida comienza
con una sola decisién”.

Con el permiso de Colin, yo afladiria algo mds: “Y nadie puede tomar esta
decisién excepto tu”.

Una vez mdés, hemos dicho lo obvio, ;no es asi? Pero es verdad.

En estas dltimas paginas, tu y yo hemos hablado sobre algunos temas
realmente serios que estdn relacionados con nuestra forma de pensar sobre
el dinero, y cémo lo gastamos. Seria un honor, si de alguna manera estas
historias e ideas te han inspirado. Inspirado a hacer un cambio de vida.

Por favor, perdona la presuncién, pero a menos que estas cosas te hayan
llevado a hacer algo al respecto, el tiempo que has pasado leyendo esto ha
sido en vano. A lo largo de los afios he pensado en cémo habria sido
realmente ser hermano de Jesls. ;Comer con éI? Pasear y jugar juntos.
Dormir en la misma habitacién con muchas conversaciones nocturnas de las
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que no quedaron registro. ;Te lo puedes imaginar? Esta realidad hace que
el libro de Santiago del Nuevo Testamento sea especialmente significativo.
Como lo que escribié a continuacién:

“A aquel, pues, que sabe hacer lo bueno y no lo hace, le es pecado”
(Stg 4:17).

Teniendo en cuenta lo que acabamos de decir sobre la proximidad de
Santiago, el hermano de Jesus, esta simple afirmacién se convierte en una
confesién, sno crees? La vida de Santiago habria estado repleta de
experiencias con el Mesias y de verdades expresadas por sus labios. Pero
la diferencia entre saber y hacer puede ser enorme. Una vez mas, no estoy
equiparando lo que acabas de leer en esta guia de estudio con una
escritura sagrada, pero hay algunas verdades escondidas en estas paginas
que tienen el potencial de marcar una diferencia real en tu experiencia.

Qué tonto seria que el eslogan de Nike fuera “solo lee sobre ello”, “solo
aprende sobre ello”, o “solo escucha atentamente”.

No. En lugar de eso, como si se tratara de un par de tenis de baloncesto
muy caros, el eslogan de la marca deportiva queda a la perfeccién. Tuy yo
coincidimos con Santiago, sverdad?

Entonces... “solo hazlo”.

Discusion y reflexion:
1. Administrar el dinero es dificil: spor qué estos cinco principios son
contraculturales

2. Por qué no debemos intentar arreglar los problemas en las relaciones
con dinero

3. ;Qué atributos de Dios pueden guiarnos a la hora de usar el dinero?

/Qué cambios puedes o deberias hacer ahora mismo en tu mayordomia
financiera después de leer esta guia de estudio?
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EPILOGO: GRACIAS

Si pudiéramos elegir, tl y yo prefeririamos ser ricos que pobres, ;correcto?
;Prefeririamos tener una cuenta abierta en Neiman Marcus que en la tienda
de segunda mano del Ejército de Salvacién?

Si.

En las pdginas anteriores has conocido un poco a mi familia, pero cuando he
caido en la horrible presunciéon de mostrarte “peliculas caseras”, te pido
disculpas. Nadie, sea extrafio o amigo, deberia verse obligado a tolerar algo
asi.

Pero antes de despedirme, hay algo que, con tu permiso, me gustaria afiadir
a modo de epilogo y que tiene que ver con alguien de mi familia: mi esposa,
Nancy.

Art DeMoss era su papito (incluso ahora, asi es como ella lo llama). Subié al
cielo en 1979, el dia en que Nancy cumplia veintiin afios. Y de todas las
cosas que aprendié de él, esta es una de las mas importantes: la riqueza
tiene un pariente cercano, la abundante gratitud.

Tu estado de cuentas puede estar sobrecargado de activos, pero si no eres
una persona agradecida, eres tan pobre como un ratén de iglesia. No
importa cémo sean tus finanzas, si no eres una persona agradecida, tu vida
proyecta una sombra tragica.

De hecho, para Nancy, la gratitud tiene que incluir un calificativo: la palabra
“cristiano”. Aqui hay algunas cosas que ella dice:

“El agradecimiento requiere un ‘t(’ al que decirle ‘gracias’. Y ser agradecido

con el Dios vivo implica un nivel de confianza en él que solo puede existir
en el corazén de un creyente”.
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“Enviar un ‘gracias’ en direccién al cielo ante la repentina aparicién de un
buen sitio para aparcar, o por la anulacién de una multa por exceso de
velocidad, o una llamada telefénica desde el consultorio del médico que te
dice que todos tus analisis han dado negativo no es una gratitud
distintivamente cristiana. Este tipo de agradecimiento ‘primero a mi’ es el
que solo aparece cuando las cosas van bien y las bendiciones positivas
fluyen directamente hacia nosotros. Es poco més que un reflejo instantédneo,
al igual que cuando decimos ‘disculpe’ después de tropezar
accidentalmente con alguien, o ‘td también’ después de que un empleado
nos anima a tener un buen dia”.

“Por otra parte, la gratitud cristiana implica:

® reconocer los muchos beneficios que hemos recibido de Dios y de los demds
(incluyendo aquellas bendiciones que pueden venir disfrazadas como problemas
y dificultades)

e reconocer a Dios como el méximo Dador de todo don recibido, y

expresar nuestro agradecimiento a El (y a los demés) por esos dones”.”®

Rico o no, quiero ser como este tipo de hombre que Nancy describe, y estoy

seguro de que td también. Gracias, Nancy Leigh.

“De Ti proceden la riqueza y el honor; Tu reinas sobre todo y en Tu
mano estadn el poder y la fortaleza, y en Tu mano estd engrandecer y
fortalecer a todos. Ahora pues, Dios nuestro, te damos gracias y
alabamos Tu glorioso nombre” (1Cr 29:12-13).
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NOTAS FINALES

Encontrards més detalles sobre esta vacuna un poco mds adelante.
Todos estos versiculos son paréfrasis.

Si te interesa saber cémo acabd esto, Julie memorizé estos capitulos con
éxito vy, al hacerlo, se gand la libertad de elaborar su propia seleccién de
vestuario para la playa.

Esto tal vez sea una suposicién, pero quizas la esposa de Russ no estaba
muy contenta con el mal olor del equipo de pesca que habia en su casa.
Es probable, ¢no te parece?

Cada uno de estos almacenes cuenta con un promedio de 546 espacios
independientes, lo que supone un total de mas de 27 millones de
espacios personales para guardar cosas. jEso es mucho!

Randy Alcorn, The Treasure Principle: Discovering the Secret of Joyful
Giving (Sisters, OR: Multnomah Publishers, 2001), 8.

Mateo 19:16-29; Marcos 10:17-30, Lucas 18:18-30.

Alcorn, The Treasure Principle, 8.

Si tienes el mds minimo interés en conocer los fascinantes origenes de la
alcancia, aqui tienes un enlace a tan solo un clic. De nada.

https:// www.paragonbank.co.uk/blog/origins-of-the-piggy-
bank#:"text=This%20became%20the%20norm%20in,still%20use%20pig
gy%20banks%20today.

Es decir, sin compensaciéon monetaria.

Lamentablemente, esta caracteristica ha hecho que para mi sea un
constante desafio recibir regalos sin que ello me haga sentir en la
obligacién de equilibrar la balanza.

Ron Blue, God Owns It All: Finding Contentment and Confidence in Your
Finances (Nashville: B&H Publishing, 2016).

El equivalente a unos 40 ddlares actualmente.

Su primera pregunta tuvo que ver con mi capacidad y experiencia en la
construccién de cubiertas. Como veterano en esas tareas, resolvi la
duda.
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Algunas traducciones lo llaman “malvado”.

Robert D. Wolgemuth, Finish Line: Dispelling Fear, Finding Peace, and
Preparing for the End of Your Life (Grand Rapids, MI: Zondervan, 2023)
https://theconversation.com/68-of-americans-do-not-have-a-will-137686
| highly recommend the book written by Ronald Blue, Splitting Heirs:
Giving Your Money and Things to Your Children without Ruining Their
Lives, copyright © 2008, Chicago, IL, Northfield Publishing.
Recomiendo enormemente el libro escrito por Ronald Blue, Splitting
Heirs: Giving Your Money and Things to Your Children without Ruining
Their Lives (Chicago, IL, Northfield Publishing, 2008).
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ROBERT D. WOLGEMUTH es padre de dos hijas adultas, cinco
nietos y, hasta ahora, dos bisnietos, lleva treinta y nueve afios en el
negocio de los medios de comunicacién. Fue presidente de
Thomas Nelson Publishers y fundador de Wolgemuth & Associates,
una agencia literaria que representa en exclusiva la obra escrita de
mas de doscientos autores. Actualmente se encuentra retirado del
mundo de los negocios y es orador y autor de mas de veinte libros.
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